
2023年度 授業計画

時 期 ３年後期 単元 実習 教科名

2019年3月7日

1．実務経験のある教員による授業科目 該当 非該当

１．自動車販売会社のサービス部門の取り組み、実践例を学ぶ。また、販売会社が期待する人物像を理解する。

レポート内容にて70点以上を合格とする。

レポート評価基準は、販売会社が求める人財像に対する方策（内容）とする。

自動車販売会社にて、サービス実務の概要、実施例を学ぶ

１．学校で学んだ理論と技術を企業において実践し、習熟度を確かめるとともに職場の厳しさ、生産性を配慮した作業方法、お

客様応対など　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　について学び、サービス工場の実務をより深く

理解する。

第1号様式(1/3)

一級自動車工学科

ワンディインターン

科 目 自動車整備作業
教科書等

持参品

発行日

総時限 05時限
教科担

当
教科担当

5．準備学習

TA3級セミナで勉強した内容（配付プリント）を復習しておくこと。

4．学習評価（期末試験での主な試験項目）

２．教科の目的（この学科の狙い、目的を明確に記入）

３．授業の到達目標（この授業を学ぶことで学生は何を理解し何が出来るようになるのか）



時 期 単元 教科名

８．教科書、資料、備品類

時限 資料、備品類 数量

1 グループ討議 １

2 グループ討議 ２

3 販売会社におけるCSの必要性 １

4 販売会社におけるCSの必要性 ２

5 サービスの役割・サービスに求められるもの

第1号様式(2/3)

授業計画2023年度一級自動車工学科

３年後期 マネジ ワンディインターン

 ７．授業概要（時限ごとの主な授業内容）

主な授業内容


